
1. Verkaufserfolge für Cyclope Produktivitätssoftware  
 
Die anylogix Software AG kann erste Verkaufserfolge im deutschsprachigen Raum ver‐
zeichnen. Dabei ist es ihr gelungen Kunden in der Schweiz von den Einsatzmöglichkeiten 
von Cyclope zu überzeugen.  
 
Durch die gute Zusammenarbeit mit den Kunden konnten die Vorteile durch den Einsatz 
von Cyclope klar hervorgehoben werden. So wurde auch das durch die anylogix Soft‐
ware AG erstellte Rechtsgutachten in den Verkaufsprozess miteinbezogen. Dieses 
Rechtsgutachten wurde durch ein renommiertes Anwaltsbüro erstellt und zeigt das 
Spannungsfeld zwischen Arbeitsrecht und Datenschutz auf, in welchem sich unsere 
Software bewegt. So konnte unser Konzept „Produktivität in 6 Schritten“ die Rechtslage 
verdeutlichen, auch dass es wichtig ist, die Mitarbeiter in diesen Prozess miteinzubezie‐
hen. 
 
Der Mitarbeiter erhält durch die Software ein Mittel in die Hand um seine Arbeitsleis‐
tung „schwarz auf weiss“ auszuweisen. So kann er für die regelmässig stattfindenden 
Beurteilungsgespräche vorbereitet auftreten.  
 
 
 
 


